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	信息维度
	填写字段
	内容说明 / 示例

	一、基本信息

	*公司全称
	
	营业执照上的完整名称

	*品牌名称
	
	对外推广使用的名称或品牌，如"杭州老季" “志邦”

	*法定代表人
	
	营业执照登记的法人姓名

	*注册地址
	
	营业执照登记地址

	*实际经营地址
	
	展厅/工厂/办公室实际位置

	*成立时间
	
	公司注册成立时间

	统一社会信用代码
	
	18位营业执照编号

	注册资本
	
	注册资金金额及实缴情况

	*二、业务定位

	主营业务
	
	最核心的那一项业务，如"全屋定制"

	业务主体
	
	生产型 / 服务型 / 贸易型 / 设计型

	主营产品/服务
	
	具体产品线或服务项目清单

	目标客群
	
	B端（经销商/甲方）/ C端（终端业主）/ G端（政府）

	定位档次、价格
	
	高端 / 中高端 / 中端 / 经济型 /2000元/投影

	核心卖点
	
	3-5个差异化竞争优势，

	*三、公司实力

	公司规模
	
	员工人数、展厅面积、工厂规模

	核心团队
	
	老板/创始人背景、核心成员职责分工

	产能规模
	
	月/年的生产能力，年产值或年营收

	资质认证
	
	ISO认证、行业资质、政府认定等

	荣誉奖项
	
	行业协会奖项、媒体评选、客户赠旗等

	专利/版权
	
	产品专利、软件著作权、外观设计专利等

	*四、服务能力

	服务范围
	
	全国 / 全省 / 本市 / 指定区域

	服务地区
	
	具体覆盖的城市或县域

	服务流程
	
	从获客到交付的完整步骤说明

	服务周期
	
	标准交付周期、加急选项

	售后服务
	
	质保年限、响应时间、维保政策

	服务案例
	
	代表性地标项目或客户案例（3-5个）

	五、渠道与获客

	主要获客渠道
	
	小红书/抖音/微信/线下门店/转介绍/工程投标

	线上店铺
	
	天猫/京东/抖音/小红书店铺链接

	私域流量
	
	微信好友数、公众号/社群规模

	合作渠道
	
	装饰公司/设计师/物业/异业联盟等

	六、竞争分析

	*核心竞争对手
	
	本地头部竞品、全国连锁品牌（列出3-5个）

	*竞争优势
	
	与竞品相比的独特优势（价格/品质/服务/速度）

	竞争劣势
	
	自身短板，诚实评估

	七、口碑与背书

	*客户转介绍率
	
	老客户推荐新客户的占比（%）

	平台评分/口碑
	
	大众点评/小红书/抖音评分和评价摘要

	*客户证言
	
	精选客户好评、采访或案例引用

	*合作客户
	
	知名地标、知名甲方或战略合作方

	八、商务信息

	联系人
	
	商务对接负责人姓名

	联系电话
	
	手机 + 座机

	微信/QQ
	
	商务对接联系方式

	电子邮箱
	
	公司邮箱或个人邮箱

	公司官网
	
	官网地址

	营业时间
	
	周一至周日 xx:xx - xx:xx

	
	
	

	九、发展规划

	3年目标
	
	营收目标、市场地位、团队规模

	核心需求
	
	当前最需要拓展的业务

	品牌故事
	
	创业初心、发展里程碑、价值观（200字以内）


说明：根据公司、行业特性真实填写， *必填项
